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26 – 29 июля 2012
Предпринимательский тренажер

Уровни заданий:
*** - экстрим
** - проба
* - знакомство 

Успешность выполнения заданий отмечается в Карте предпринимательского тренажера.

Успешное прохождение тренажера означает выполнение не менее 7 заданий, среди которых есть задания каждого уровня.

	
	Задание
	Уровень
	Намерения 
	Выполнение

	1. 
	Найти возможные ресурсы для проекта, узнать подробности о возможности и условиях получения. 

Для примера используйте Список ресурсов Новосибирска.
	*
	
	

	2. 
	Сделать полный список возможных точек ресурсной поддержки, провести сравнительный анализ.
Для примера используйте Список ресурсов Новосибирска.
	**
	
	

	3. 
	Определить полный список адресатов проекта и необходимых продуктов (потребители, партнеры, инвесторы и те, кто вложит ресурсы и пр.).
	**
	
	

	4. 
	Апробировать свои наработки на представителях всех типов адресатов, получить обратную связь.
	***
	
	

	5. 
	Провести полную аналитику аналогов /заменителей продукта / услуги (название, свойства продукта / услуги, представленность / упакованность, способы продвижения, каналы и способы продаж, цены, производство и пр.).
	**
	
	

	6. 
	Купить / приобрести аналог услуги / продукта, апробировать на себе (побыть потребителем), провести полный сравнительный анализ.
	**
	
	

	7. 
	Изучить зарубежный опыт по теме проекта, выделить удачные ходы
	**
	
	

	8. 
	Провести интернет-аналитику конкурентов (тех, кто реализует аналогичный проект), сделать сравнительный анализ.
	**
	
	

	9. 
	Провести анализ возможных способов продвижения /раскрутки проекта. Выбрать лучшие для своего проекта.
	**
	
	

	10. 
	Разработать полный набор материалов для продвижения своего проекта (название, логотип, дизайн, слоган, буклет и пр.).
	**
	
	

	11. 
	Апробировать созданный набор материалов на потребителях. Проанализировать пробу.
	***
	
	

	12. 
	Создать в соцсети группу / страничку / сообщество, посвященную проекту.
	*
	
	

	13. 
	Провести аналитику аналогов / конкурентов в соцсетях, выявить их способы продвижения.
	**
	
	

	14. 
	Раскрутить группу / сообщество до 1000 участников / фанов. Реализовать акцию.
	***
	
	

	15. 
	Пригласить в группу (и получить согласие!) Випа в теме проекта (референтное лицо).
	***
	
	

	16. 
	Найти аналог вашего проекта / бизнеса и реконструировать их бизнес-план, финансовые показатели.
	**
	
	

	17. 
	Создать бизнес-план своего проекта. Получить отношение эксперта в бизнес-планировании / финансах / экономике.
	***
	
	

	18. 
	Найти возможных инвесторов (держателей ресурса). Создать список контактов.
	*
	
	

	19. 
	Встретиться хотя бы с двумя из них и договориться о поддержке.
	***
	
	

	20. 
	Заработать на продукте / услуге проекта 1000  - 10000 руб.
	***
	
	

	21. 
	Презентовать проект (продукт / услугу) на улицах города, получить развернутую обратную связь с аналитикой.
	***
	
	

	22. 
	Описать «вакансии», существующие в проектной команде – включая требования и условия сотрудничества, а также определить каналы поиска людей
	*
	
	

	23. 
	Своя задача (по согласованию с тьютором)


	*
	
	

	24. 
	Своя задача (по согласованию с тьютором)


	**
	
	

	25. 
	Своя задача (по согласованию с тьютором)


	***
	
	


Реализуется НП «СМАРТ-Концепт» http://novoterra.org и ГБУ «Дом молодёжи» 

по заказу управления по делам молодёжи Новосибирской области http://www.mnso.ru 

